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Sandefjord bibliotek. 
Vi har vært BS+ kunde i tre år. Det oppleves som trygt, sikkert og profesjonelt.  
Å være en totalkunde er en fordel. Du blir prioritert, og det er alltid raske og 
vennlige tilbakemeldinger. Du blir tatt veldig godt vare på. Avtalen er omfat-
tende, og Biblioteksentralen er vår største leverandør. Blant annet abonnerer 
vi på bestselgerlisten. Vi bestiller alltid hele listen, og har de mest omtalte 
bøkene tidlig på plass. 
Vi handler stort sett i nettbutikken, som er effektivt lagt opp. Netthandelen 
gjør at vi får frigjort tid til andre oppgaver, som kundekontakt. Det er bra for 
oss at bestillingene legger seg rett inn i vår katalog. 

Jolanta Karpinska-Jørgensen,  
sekretær, innkjøpsansvar

Eigersund folkebibliotek. 
Vi har vært med fra starten av BS+. Hovedgrunnen er rent økonomisk. 
Vi får gode rabatter på BIBBI-data. Vi kjøper dessuten uansett mesteparten 
av bøkene våre via Biblioteksentralen, så det ble ingen endring av vår 
innkjøpspolitikk.  
Medlemskapet i BS+ har ført til at vi kan kjøpe inn flere bøker. 
Vi får rett og slett mer igjen for pengene. 
Det er mange ulike tilbud du kan benytte, men ikke alle passer for oss. 
Som BS+ kunde har man for øvrig anledning til å søke om sponsormidler til 
ulike arrangementer i bibliotek. 

Pat Berven,  
biblioteksjef

Hå bibliotek. 
Vi er et hovedbibliotek med fem filialer, og har en lang tradisjon med å ha 
Biblioteksentralen som støttespiller i hverdagen. 
Vi er storforbrukere av BS+ tilbudene, og det har gjort oss effektive på  alle 
områder fra katalog til bokinformasjon. Det gode informasjonsmaterialet gjør 
at vi bruker kort tid på valgprosessen. Lokale leverandører kan gi gode tilbud, 
men ingen kan matche Biblioteksentralens faglige informasjon, eller online-
katalogiseringen. 
De har så lang erfaring, og er så faglig rettet, at det i seg selv gir fordeler. 
Vi stoler på Biblioteksentralen. De er en stabil og god leverandør.  

Greta Ravndal, 
biblioteksjef

Biblioteksentralen AL, Malerhaugveien 20 Postboks 6142 Etterstad 0602 Oslo,
Kundeservice tlf. 22 08 39 00 faks 22 08 39 01, www.bibsent.no
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BS+ = en enklere
bibliotekhverdag

HVORDAN GÅR 
DU FRAM:

DINE
FORDELER:
Ved å bruke 65 % av netto mediebudsjett* hos 
Biblioteksentralen får du:

• Førsterett til boksalg og spesialtilbud
• 25 % rabatt på BIBBI-data
• Prioritert levering
• Gratis BS-katalog, 27 utgivelser pr. år (du sparer kr. 1370,-)
• Katalogdata til skolene i kommunen
• Fri konsulenttjeneste
• 10 % rabatt på publikasjoner og BS-kurs
• Rabatt på mammutsalget ved kjøp i Norlis butikker

Klikk deg inn på www.bibsent.no og fyll ut samarbeidsavtalen, eller send 
vedlagte samarbeidsavtale på faksnummer 22 08 39 01 eller pr post til: 
Biblioteksentralen v/Alise S. Gunnerud, Postboks 6142 Etterstad, 0602 Oslo. 
> Husk å ta en kopi av avtalen som du beholder.

Har du spørsmål, ta kontakt med Trine O. Schøning på tlf. 22 08 34 92 eller Alise S. Gunnerud
på tlf. 22 08 34 90. E-post: trs@bibsent.no eller asg@bibsent.no

*Brutto mediebudsjett –30 % til tidsskrifter og lignende = netto mediebudsjett 

GAVE
VELKOMST-

Kjære Bibliotek								        Oslo, mars 2009

Hva en enklere bibliotekhverdag innebærer kan være veldig individuelt. Som BS+ kunde kan vi 
love deg at du får de beste tilbudene, katalogisering som vil frigjøre din tid til publikumstjeneste, 
konsulenttjeneste som vil sørge for at du til enhver tid har bøker tilpasset ditt bibliotek og at 
bøkene kommer til avtalt tid.

Vi ønsker med dette å gjøre deg oppmerksom på hvilke fordeler du får om du plasserer 65 % av 
bibliotekets netto mediebudsjett hos Biblioteksentralen. 

Å være BS+ kunde innebærer at du er en høyt prioritert kunde hos Biblioteksentralen og at du får 
mange fordeler du vil ha nytte av i arbeidet ditt. Kort sagt - en enklere bibliotekhverdag!

Klikker du deg inn på www.bibsent.no og fyller ut 
samarbeidsavtalen for 2009 innen 27.03.2009 så 
sender vi deg en lekker appelsinskreller.

Med vennlig hilsen
Biblioteksentralen AL

Trine O. Schøning
Salgs- og markedsdirektør

Av hensyn til fakturering av BIBBI-data og BS-katalogen må signert 
samarbeidsavtale være oss i hende senest 27. mars 2009.
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